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Red Hat en números



CIO INSIGHT -  Vendor Value 2010

Lealtad: 91% sigue eligiendo RED HAT





  

   +60 personas

   Centro de soporte regional

   Centro de servicios regional

Argentina-Uruguay-Paraguay y Bolivia



Red Hat - Uruguay

  

   +6 años de presencia

   +100 clientes

   Partners:

   

   Resellers / Integradores:





Certificaciones

Hardware

Software





Clientes en Uruguay
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¿Qué pasará
Douglas con el
software en 2012?

No se Tony, viajemos en 
el  tiempo  para  ver  que 
podemos averiguar



No se encierren!
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Microsoft

2009-2014 CAGRs
Software: 22,9%
Hardware: 3,4%

“Me  encantaría 
ver  que  toda  la 
innovación  del 
open  source   
sucediera sobre 
windows”

Steve Ballmer, 
2007

Steve Ballmer, 
2008

“¿Podrían 
nuestros 
productos  ser 
open  source? 
No.”Steve Ballmer, 

2001

“LINUX  es 
un cancer”



Microsoft

2009-2014 CAGRs
Software: 22,9%
Hardware: 3,4%

“Pienso  que  se  puede 
esperar ver a Microsoft 
adoptando software de
código abierto”

Bob Muglia, 2010

“El  código  abierto  es 
una parte  establecida 
de la industria de TI”



VMWare

2009-2014 CAGRs
Software: 22,9%
Hardware: 3,4%

The Cloud Developer’s

Bill of Rights

Each new generation of computing brings new ways to 
develop applications. Success stories become patterns, 
which become application platforms. 

Great platforms enable great applications.  But in the 
past, “lock-in” has often been the price paid for 
embracing platforms. This must not happen 
again.

In the cloud era, platforms will be delivered as a service. 
Operating the platform as a service promises to greatly 
simplify the lives of developers and let us all focus our 
energy on building great applications.

Our mission is to enable you to build and run great 
cloud applications that delight users. Many developers 
take certain principles for granted, like choice, 
openness and portability. We will honor these by 
providing a robust platform with excellent support, 
without the risk of lock-in.

Pero  en  el  pasado,  el 
bloqueo, a menudo ha 
sido  el  precio  pagado 
para  tener  esas 
plataformas.  Esto  no 
tiene  que  volver  a 
suceder.

Mas  del  90%  de  los 
productos de VMWare 
instalados en las
empresas son
propietarios. 



2009-2014 CAGRs
Software: 22,9%
Hardware: 3,4%

En 2013, el 90% el mercado de los proveedores líderes 
de cloud-computing van a basar sus plataformas en  
SOFTWARE OPEN SOURCE ." - Gartner 



Red Hat Enterprise Linux

Apache

Spice

GNOME

OpenJDK

KVM

Linux Kernel

PostgreSQL



Red Hat Enterprise Linux

“En  otras  palabras,  no  importa  donde  se  utilice  el 
sistema  operativo  –  data  center,  cloud,  físico  o 
virtualizado,  RED  HAT  ENTERPRISE  LINUX  6  tiene 
la  misma  performance  en  cualquier  lado.  La 
plataforma que pueda ofrecer una nube más eficiente, 
es la plataforma que mejor va a funcionar “

IT World



JBoss Enterprise Middleware

Infinispan

Seam
Drools

jBPM

Hibernate

Teiid

GateIn

RichFaces



JBoss Enterprise Middleware

“RED HAT está
posicionado  como  uno  de 
los  3  proveedores  top  de 
tecnología Java Enterprise 
(Java  EE),  junto  con 
Oracle e IBM”

Gartner. Application 
Infrastructure and 
Middleware, Worldwide



Red Hat Enterprise Virtualization

LIBVIRT

Linux Kernel

Spice

KVM



Construyendo nubes abiertas

CLOUD FORMS > IaaS

OPEN SHIFT > PaaS



El futuro es abierto

PORTABLE APPLICATIONS

PORTABLE PROGRAMMING MODELS

PORTABLE SERVICES

Delta Cloud API

Virtual 
Data Center

Private Cloud

Public Cloud

PORTABLE APPLICATIONS

PORTABLE PROGRAMMING MODELS

PORTABLE SERVICES

PORTABLE COMPUTING

JEE, Spring, Ruby, LAMP

Storage, Messaging, Data

Delta Cloud API

Data Center
 tradicional

• Máxima proteción de la información 
• Menores costos 
• Mas rápido time to market
• Evita el vendor lock in
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